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Добрый день, уважаемые коллеги!
Благодарим за интерес к нашему предложению.

Мы тщательно подходим к выбору партнера, так как предложение эксклюзивно. Наша задача построить выгодные долгосрочные отношения. Поэтому не все компании пройдут отбор или, при прочих равных, мы можем отдать предпочтение тому, кто больше подходит под наши запросы.

Нам необходимо уточнить ваш коммерческий опыт. Пожалуйста, ответьте на несколько вопросов в анкете ниже. Чем быстрее вы отправите все данные, тем больше шансов у вас занять свой город.
	Анкета потенциального дилера 

	фамилия, имя, отчество
	

	телефон для оперативной связи
	 

	e-mail
	 

	

	наименование компании (юридическое лицо)
	 

	адрес офиса
	

	сколько лет управленческого опыта имеет руководитель компании
	

	год образования компании
	

	какое количество направлений имеет потенциальный партнер
	

	сферы деятельности компании
	 

	ассортимент продаваемой/производимой продукции или перечень оказываемых услуг
	

	самые сильные профессиональные компетенции Компании на рынке.
	

	

	наличие розничной точки продаж
	 

	наличие склада
	 

	общее количество сотрудников
	 

	есть ли сотрудники отдела продаж / готовы ли вы обеспечить офис такими сотрудниками
	 

	

	годовой оборот компании
	

	соотношение «розничные/оптовые продажи»
	

	какие цели перед собой ставит Компания на ближайшие 3-5 лет
	


	название стартового пакета 
	

	сроки заключения договора (подписание, оплата стартового пакета)
	


Вставьте, пожалуйста, ниже (прямо в этот файл) фотографии вашего офиса внутри, где хотите разместить стенд с образцами теплых полов, и снаружи, чтобы мы могли подготовить рекомендации для внешнего оформления офиса продаж:


